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Apresentacao MRConsulting

v'Roteiro

\/Apresentagéo MRConsulting

\/Apresentagéo do VendasExpress — Modulo Orcamento

\/Apresentagéo do VendasExpress — Modulo Painel Workflow de Aprovacao
\/Apresentagéo do VendasExpress — Modulo Pedidos

\/Apresentagéo do VendasExpress — Modulo Pedidos B2B

\/Apresentagéo do VendasExpress — Follow-up Pedidos e Entregas

v Apresentacio do Gerenciamento Oportunidades

v'Modelo de Comercializagdo/Licenciamento



Apresentacao MRConsulting

v'Fundada em 2003, com grande experiéncia e conhecimento de mercado nas Areas Administrativa, Comercial,
Industrial, Logistica e Informatica.

\/Projetos estratégicos para solugdes de Sistemas e Inteligéncia de Negdcios.
v Areas de Atuacao
v'Sistemas ERP ( Especialidade TOTVS )
v'Business Intelligence ( Especialidade SAP-BUSINESS OBJECTS)
v/Sistemas WEB
v'Desenvolvimento e Manutencgado de Sistemas WEB

v Possibilidade de Integracdo com diversos Sistemas ERP ( TOTVS, SAP, ETC)



MRConsulting — Empresa

\/Ferramentas WEB

Ferramentas utilizadas:

Photoshop

PHP wehp>
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Server Pages
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JavaScript

Jqgrid « jauerv

Vi

=" ylifromework

NS NE NE N N N NN
O
n
n

Banco de dados:

v MySQL
v' PostgreSQL

Mys l}\}
PostgreSQL



MRConsulting — Empresa

v'Produtos WEB Disponiveis

v" Mini-CRM — VEXPRESS

v" “Lead-Machine” Facilidade para gerenciar oportunidades e fazer o seu follow-up, simples de usar, gerenciando o relacionamento com seus
clientes existentes e novos, com facilidade de busca de histéricos desse relacionamento ; Simulacao, Orcamento, Pedidos, Relatérios e

Dashboards.

v" Painel WorkFlow- Aprovagao

v Concentracdo de todos os tipos de aprovacdes de documentos da Empresa. Caixa de entrada, com Solicitacdo de esclarecimento, Aprovar ou
reprovar, com visualizacdo de histdrico.

v’ Reserva de Carregamento

v’ Organizar o horario de carregamento da empresa e eliminar grandes filas de espera dos caminhoneiros que irdo retirar as cargas, gerencia
horarios e controla a entrada e saida dos veiculos,

v Relatério de Despesas

v Gerenciar adiantamentos financeiros e relatérios para reembolsos de despesas de forma rapida e eficaz, integrado ao Painel WF Aprovagio
Eletr6nica, com acompanhamento total do processo.

MRCONSULTING
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Produto Vendaskxpress — Mini CRM

\/Objetivo: Gerenciamento o relacionamento com clientes e Representantes, dividido em:

v

“Lead-Machine” Facilidade para gerenciar oportunidades e fazer o seu follow-up, simples de usar, gerenciando o
relacionamento com seus clientes existentes e novos, com facilidade de busca de histéricos desse relacionamento.

v' Gerenciamento das etapas do processo e métricas do Funil de vendas (Pipeline de Vendas))

“Orcamento/Simulador” Fornecer subsidios para simulacdo e analise da margem de forma unitaria e também do mix de
produtos comercializados no pedido.

v Experiéncia em Valor de Venda Negociado / Troca de Informagdes On-line com o ERP ( Web-Service) / Formulario Orcamento.

“Painel WorkFlow Aprovacao” Local para qualquer documento ou formulario que necessite passar por um fluxo, com
possibilidade de inserir informacdes, seguir o fluxo com aprovacao ou reprovacao ou mesmo solicitacao de esclarecimento.

v Recepcao Documento e Fluxo, Aviso ao aprovador e Mantem o Sistema permanentemente informado.

“Pedido de Venda” Simplicidade na declaracao do pedido de Venda,
v Possibilidade de Pedido por catalogo

“Consultas/Relatérios” Follow-up Pedidos e Entregas, com status e informag¢des importantes para o acompanhamento de
Pedidos Pendentes e Conhecimento das Entregas efetuadas.

v Pedidos Pendentes com Status Crédito/ Estoque/ Carga/
v Entregas, com Faturamento Resumido por Segmento/ Familia de Produto e detalhado por Cliente/DataSaida/Transportadora,etc,
4 g;MRCONSULTING



Processo de Vendas — Fase Inicial

Gerenciamento Oportunidades

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

+10-Follow-up Entregas t

*09- Catalogo "
*08- Pedido ‘

*07- Follow-up +06- Assinatura/Ganha
Oportunidades

*01- Prospeccéo / contato inicial

*02- Qualificagcéo Lead
Processo de Vendas

Empresa +03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

*05-Workflow Aprovacao *



Gerenciamento Oportunidades

v FUNIL DE VENDAS Analise por fases

v" Como meio de obter oportunidades de vendas consistentes e gerar receit:
em curso. A combinacao ideal para a nossa aplicagao LeadMachine inclui
um banco de dados de marketing direcionadas , alavancando com
ferramentas como e-mail, mala direta, telemarketing

Lead {9
v Eficaz para realizar os objetivos de dar seu pessoal de vendas

oportunidades de funil de Vendas, liberando mais tempo para a cara- a-

cara com os clientes e prospects, e reduzindo perda de oportunidades de ——— Ativa (19)
perspectivas desconhecidas ou negligenciadas.

__— Desenvolvimento (2)
— Projeto (46)

~—— Ganha (90)

@mg.%gw@



Gerenciamento Oportunidades

= Visdo Filtros de Vendas - possibilidades

Quantos negadcios serdao fechados esse més ou no trimestre?

Qual a taxa de fechamento dos negdcios que vocé participou no ultimo trimestre, semestre ou ano?

Qual a duracgao do ciclo de vendas?

Qual o concorrente que mais ganhou negdcios de sua empresa nos ultimos meses? E por quais motivos vocé perdeu mais negdcios?
Quantos atendimentos (visitas, ligacdes, reunides) seus vendedores participaram no ultimo més? Qual taxa de efetividade?

Qual produto/servigco tem maior perspectiva de vendas nos proximos meses?

= Gerenciamento

Produtividade, cobertura e agendas das equipes de vendas, comparando os profissionais mais eficientes aos que precisam de ajuda ou
treinamento.

Previsao de vendas dos proximos meses, por produtos, segmentos, regiao, vendedores .

Medir taxas de efetividade de vendas por vendedor, produtos, regiao e linha de produtos, que permite uma visao mais focada nas
acoes de conversao.

Entender o tempo médio do ciclo de vendas por linha de produtos e definir acdes que otimizem o tempo da equipe e garantam que eles
nao vao perder o “time” da venda.

Entender quais motivos de perdas das vendas, concorrentes e quais sao os argumentos ou acoes podem ser geradas para anular a
concorréncia e diminuir o insucesso na vendas.

MRCONSULTING
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Gerenciamento Op

= Calendario

= Comercial

Visdo de A¢Ges importantes

Visdo do seu dia

Novo Evento
Data Hora
28052015 09:00
Tipo ¥ | 4100
Agenda
Visita ME

Assisténcia Técnica
Visita Técnica
Envio Email

Geo — localizacdo
Dashboards
Efetividade

PRCOJETO NOVD WEB
cox oo

Direcionamento de fup por importancia

Detalhes da oportunidade

= Marketing Ativo

Follow up

Distribuicdo para Fup, obedecendo critérios
Data para execucao do FUP

Exemplos de critérios

= N3o contactado x dias

ortunidades

Leads

Grid Followup Geo

Fitros Rapidos: ERGEESEENEE  Leads dltimos 15dias  Leads Glimos 30dias ~ Somenie Leads Favoritas

Mova Lead

[ Time Twoper — Jaene T e oaee [ aenwe |
Busca Rapida

o 18 MRS523 DONALDSON DO BRASIL EQUIPAMENTOS INDUSTRIAIS WEB.ERP TOTVS,CONSULTCRIA, BI SAP ATIBAIA 22/04/15 ® £

o 67 MRS28 CHELE CHICOTES ELETRICOS WEB.ERP TOTVS.CONSULTORIA Bl SAP BRAGANCA PAULISTA 08/02/18 L

* 83 teste EMFRESA WEB BRAGANCA PAULISTA 05/02/15 ® 4

% 84 testes? NOME DA EMPRESA LTDA WEB,BI SAP ATIRAIA 0502415 LN

* 70 MRS00 DYNAMIC AIR LTDA. WEB.BI SAP NAZARE PAULISTA 04/02/18 ® F

Grid Followup Geo

Minhas Leads r

ER
Es4

JEFERSON HEINLIK (11) 44121270
BRASTERAFICA
Ricardo Honda (11) 21191610
Donaidson do Brasil Equipamentos
Igor Chamon Silveira 11)97970-0775
Bruker do Brasi Lida.
Diogo Braggion Marfins (11) 40354559
Chelb Chicotes Elstricos
Bruno Constanting (11) 4036-2000
LOPO CALGADOS
Eduardo Silveira (11) 44187077

Dekra do Brasil Lida.

vr Igor Chamon Silveira - Bruker do Brasil Ltda.

(11) 97970-0775 EE] igorsilveira@bruker.com. br

RODOWVIA DOM PEDRO |, Km 87,5 - JARDIM BROGOTA
ATIBAIASP cep: 12954-260
wiww _bruker.com.br

Novo Lembrete

i [1] | Cod Oportunicade [ 1131 31/12/1968 21:00
=== AROQUITETO INDICADOR

WEB ERP TOTVS CONSULTORIA

s Sl oerecew: B | cfereceu: L
INATIVA GANHA

X 25/05/2015 17:30:59 EETT 25/05/2015 17:30:59 X 25/05/2015 17:30:59
BISAP

[cremcenc [

GANHA

25/05/2015 17:30:59

Comentdrios Criados

Nowa Comentario

Escreva seu comentario aqui

Agendada ligacao para 2014-06-25 09:00
Ligar para Igor e definir plano de trabalho e treinamentos.

Conforme conversado, ligar no final de junho para agendar os trabalhos.

Enviade proposta com data atualizada e aguardande retomo do aceite da mesma.

MRCONSULTING
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Gerenciamento Oportunidades

#/ComercialLeads Kpi de efetividade de leads

Leads Cadastradas com inberesse Ultimes 12 meses Ultimos 30 dias L:lllimnsﬁa dias Mo ano passado

e - 106 26% 0% 0% 33%

Grid Followup Geo

rericana™
Resumo Geral 1< > >
Total de Lead: N v Extrema Mote Verde
ads: .
Campinas ; 6
Bragigua . Joanopolis Monteiro
Interesse por Negdcio (i $ s PaiiSia AR weao  Relagdo de leads com interesse x ganhas
(=) & .
acaii
Bl SAP 18720 IaiatGba o Ca KPI - Leads com interesse x Ganhas KFI - Leads com interesse x Ganhas
CONSULTORIA 16120 i . Avbaiy b
ERPTOTVS 16120 - Jundiai S Ve
Salto > " Sao José
WEB 20720 ol O Puaie tadsal W (52 campos/J,
Cabredva . )
= s
LS A
ngm‘ahde G » Guararema ! Canhas
5 ‘arnaiba
Lackalisnslal i i ! I = AT Poa M‘?qi das Fab/15 Jan/13 Dac/14 Nov/14 Oct/14 Sepi14 fug/14 Juli14
WEB ey Sao Paulo J A 10268 -
N IR 7/
« D r do Brasil E¢ - ATIBAIA et e 21 1N o W Leads com interesse [l Leads ganhas
« Chelb Chicotes Eletricos - BRAGANCA PAULISTA &2 4 Dade® tariografis £2015 Google | TermosdeUzo  Infarmar exro no mspa
« empresa - BRAGANCA PAULISTA -
« nome da empresa ftda - ATIBAIA
. Dynamic Air Ltda. - Nazare Paulista Ativas no Sistema Relagdo de leads com interesse x perdidas
ERP TOTVS
Com interesse (% PERDAS) Maotivo das Perdas Leads com interesse (Perdidas)
« Donaldson do Brasil Equipamentos Industriais - ATIBAIA
« Chelb Chicotes Eletricos - BRAGANCA PAULISTA 29

Itibanyl Produtos Especiais Ltda (IPEL) - Jarinu
OQurolux - Sdo Paulo
Ecoverde Premoldados - BOM JESUS DOS PERDOES

CONSULTORIA 1 99

« D do Brasil i ais - ATIBAIA 30%

« Chelb Chicotes Eletricos - BRAGANCA PAULISTA
ltibanyl Produtos Especiais Ltda (IPEL) - Jarinu

Leads Ativas no Sistema

13
10
g g
z
* - N .
g . — .

Jan15 Dec/l4  Now/14  Oct/14 Sep/14 Awg/l4 Jul/id

+ Ouoiix - So Paulo Contato nos ditimes 7 dias o 1 " Leads Perdidas
« Ecoverde Premoldados - BOM JESUS DOS PERDOES
Leads Ativas, cadastradas nos Glitimos 1z meses
2
L]
15
[
1% 0
5
das leads estio sem atividade a mais de 7 dias

Feb15 Jan/15 Decid Mowii 4 Octli4 Seplid Auglid Julig

MRCONSULTING
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Processo de Vendas

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

+10-Follow-up Entregas I
* *09- Catalogo "

* «08- Pedido ‘ «05-Workflow Aprovacao *
*07- Follow-up h ‘ «06- Assinatura/Ganha

Oportunidades

y01— Prospeccao / contato inicial

‘;02- Qualificacéo Lead

1-03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

Processo de Vendas

Empresa



Processo de Vendas 04- Projeto/Orcamento

v Vantagens
v Interface simples e intuitiva;
Facil e rapida customizacao;
Utilizacao de Preco Negociado na Comercializacao, com retorno de Preco de venda para ERP;
Calculo correto dos Impostos;
Sistema On-Line sempre disponivel na WEB;
Formulario de Orcamento em PDF;
Possibilidade de Envio automatico (e-mail);
Possibilidade de uso das Tabelas de precos, registradas no ERP;
Facilidade em promover o Orcamento em Pedido e atualizar On-line no ERP;

AN NI NN U N NN

Agilidade na implantacao;



Processo de Vendas 04- Projeto/Orcamento

v" Tela de Entrada

AGENDA

A Calendario

COMERCIAL
& Clientes
™ Pedidos
A Entregas

RELATORIOS

& Resumo Mensal

& Faturamento

& Devoluches

& Pedidos Pendentes
& Motas Fiscais

& Titulos Vencidos
& Titulos a Vencer

& Progressao de

Comercial « Relatdrios - & MR PRISMA REPRESENTACOES o> O

®IComerciall Orcamento/Simulacio

Orcamentos

Kava Crcamania Susca Awangada

Cadasirar um novo oreamento no sisiema Buscar orcamento por numere, clients, filial, categoria ...

Selecione o usuario:
TODOS A

[ Mals ] ik | Muminiemo | Momero | vesdo | Ffma  foeene [ CWae | DiAmmo | Agles |

L Tl o]
+ 207831 207920 3 ITUPEVA COML TUAN MATS PARA COMSTRUCAC LTDA | TAUBATE 22052015 18:23

o

@ S e
+ 207830 207620 3 ITUFEVA COML TUAN MATS PARA COMSTRUCAC LTDA | TAUBATE 220572015 18:21

(5]

MRCONSULTING
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Processo de Vendas 04- Projeto/Orcamento

* Representante

I nser.e dad OS ?SJI‘:E);\;E::C&SA E CONSTRUCAQC LTDA
do cliente e S

. . 00.025.347/0001-99 - AV DR JOVIAND ALVIM 1140 - A - ATIBALA { SP cep: 12547422
tipo de Frete;

Cliente:

BONDANCA CASA E CONSTRUCAO LTDA

AV DR JOVIANC ALWVIM 1140 - A - ATIBAIA / SP - 00.025.247/0001-89

[ e = On Errags Thinrizm Semags Condichs de Pagamenio
AgUEniEngo

04032014 Selecione v Selecione v

Entrega

Cap Ermbarano (Comnpibamaniio

12847422 AN DR JOVIAND ALWIM 1140

Eailmo Cldade

A ATIBALA SP

Enega aos Culdados De Fone Respons. Reosbimenio Feferincla para EnTega

011-44120811

Mensagen para Moia Fisca Cioservacho do Pedido

Email

o ——— et Tt do e MRCONSULTING

FOB v Busca por nome da transportadora 0 CONSULTORIA E ASSESSORIA EM T1



Processo de Vendas 04- Projeto/Orcamento

" Representante deCIaragéO o) Avis0 Orgamento sem acrésCimo 0a substituigso tributaria. O aCréstimo serd realizato na emissdo da nota fiscal.

Orcamento, com opc¢ao dos

mOde|OS Itens do Orgamento

. P d V d r Produto * Cadiga Unidade  Q@ue" Praga WVendafrago + Fin  Previsio de Fat %P1 Tota Tatal + Fin
reco de vendaas a - 351 2ELADOR XL TOTAL 6L 50121 CX 10043 || 10043 | 280052015 || 5 10545 | 1054515 x
= Preco Negociado (com
1 Emibalagem Uima Prega Un.Quira  Qide Frago
impostos) SACO COM 20 KG R$ 114,44 | ) 600 16.74 9o
. . B J'E?JSJQE'IJEI Preca \fenda % Desc % Desc. Ghoba Wr.C.Desc. UnR WrFrele Uni cc M

= Na digitacdo do produto e 0 [10000 | [oo0 | |o00 100.00 043 -

Quantldade’-o SIStema busca O . Desconios -ICME HP1{RF) PISICOFING Walor 5T Unit &'IPI Frele R3Tan. Pesa Unitaria Pesg Total

Preco Sugerido e valores de frete 0.00 1807.74 502.15 928.98 1191.3 602.58 71.43 0.006 0.6

e ImpOStOS (WebserV|Ce ERP ), Cusia T {3ns) Cusio T (war) -FRETE -Cusio Margem STORS -M B Exibir dados do Orcamento

6400 6360 42.86 3816.00 3447.42

= Permite a manutencao dos valores
L] Ca|CUIO dOS |mp~OStOS S Margens a % Desc. Globa Wakor Tota Vakr C5T Qide Tatal {TH) Faturamenia Lig- Margem STD 2m RS Margam STO em %

cada Manutencao de Pedido ou 14790.15 1389.97 42 1056122 6076.60 5754

item
= Permite desconto Global no

. | x Voltar
Pedido —

= Fornece Margem em valor e %

. . © Vendas Express - Mrconsulting 2015 0.66450786590576
por item e por total de Pedido.

MRCONSULTING
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Processo de Vendas 04- Projeto/Orcamento

Orcamento N2: 000349
4@ MRCONSULTING

* Emissao do Orcamento de 27/01/2014

acordo com o layout da

Cliente:
EM PRESA, em pdf MR Consultoria e Assessoria em Informatica
Awvenida Move de Julho, 322 5L 46
Atibaia- 5P
* Possibilidade de envio por

e — m a i I Cédigo Uridade Cride Wendida Prege Unithrio Valor Total

MO ELREL) PISE BRANGE BD 566 B0 0 10000 ] R51000,00
Honze EL COL LIGAWSK 55 20KG 5 0 RE180 ] s
K 5

1483 EL ADN SUPERLT 20L EO0 n AR50 ] REIZ000

HO4TE EL AT PREWIJMLT 20 ED 3 RS4510 ] RE1385,00
1 BALDE D 20 LITR

susiolal RE1480,00

it RSO0

‘oo pode alterar os detalhes de "Entrega para” como desejar, clicando no bot3o "Editar Pedido

Apds fazer as alteracdes necessdrias, selecione "Enviar Pedida" para o pedida ser enviado,

#or favor, observe que se aplicivel, o imposto pode variar de acordo com uma série de fatores, entre eles: o seu enderego,
o enderego de registrofentrega de seus produtos e o tipo de produto comprado.

O mesme & caloulado e arredondado a nivel unitario

Orcamento valido até o dia 05/02/2014

MRCONSULTING
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Processo de Vendas

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

+10-Follow-up Entregas I

*09- Catalogo "

*08- Pedido ‘ *05-Workflow Aprovacao *
*07- Follow-up h ‘ «06- Assinatura/Ganha

Oportunidades

y01— Prospeccao / contato inicial

‘;02- Qualificacéo Lead

1-03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

Processo de Vendas

Empresa



Processo de Vendas 05- Painel WorkFlow Aprovacao

v Vantagens
v Interface simples e intuitiva;
Facil e rapida customizacao;
Garantir o cumprimento das regras de aprovacao;
Diminuir Fluxo de papel,;
Sistema On-Line sempre disponivel na WEB;
Mobilidade dos aprovadores ***
Integracao Direta com seu Sistema ( ERP )
Maior agilidade no Envio do documento para Aprovacao
Rapidez durante o Fluxo de Aprovacao
Atualizacao de Informag¢des no Documento a cada fase do processo
Aviso aos Aprovadores sobre Documentos ja aprovados e cancelados
Facilidade em identificar usuarios do Painel WF com usuarios aprovadores dos outros Sistemas

@m&%&zme

DN N N N N N VU N N NN

Agilidade na implantacao;



Processo de Vendas 05- Painel WorkFlow Aprovacao

v’ Fluxo de Aprovacao

ENVIA FLUXO E
DOCUMENTO PARA O LIBERA
SISTEMA DOCUMENTO

APROVA

DOCUMENTO
?

CRIA DOCUMENTO

(NF, PEDIDO, REEMBOLSO)

A OUTRO
LIBERA N
DOCUMENTO ) GROTEER



Processo de Vendas 05- Painel WorkFlow Aprovacao

‘/ Caixa de Entrada com Aprovador é avisado via
£ hi f - Opgao de solicitor esclarecimento il:
Répido acesso e pesquisa aos docs email:
Documentos para = workrLow) noslos ou j3 aproSadg':.l eozii‘iz\?:r/'\pmvar e/ou envio dos documentos via e- 1) Existencia de [T MardaPeharin@parex.com -
Aprovacao S mail documentos

O \ Historico
Importante: - < Pesquisa répida n S Data de criagio: 07/07/2014 11205

de documentos.

> ‘ Cam o}
. I B - po de Observagdes
* Caixa de Entrada : %
, . Filial: joimvile
. . . onvae <
Caixa Historico Documento: 404524 - 404334 Valor total: R$1.800,00 Corpo do Documento
< - : R$0 (cabegalho e itens )
° BRDIGITAL Desconto total: R$0 ¢alho e itens
PI"OCU ra por Lista de documentos issd ?e}?r_"el,;r}”ti:ﬂ Nota: 000006535 customizado de acordo com
HPS H e q = 1V rie Ultima Nota: | 0o .
® SO||C|ta ESCIHrQClmentO (Identlflca leosl nao Aprovador: Marcio.Palharin@parex.com Dt. Digita;in l]ltima Nota: 13/05/2014 dEflmcao dO Cllente
Lidos, Reprovados) Condigao de pgto: 006- 28 DD Valor Ultima Nota: ji$1
L Ap rova Si m Ou N 50 Moeda: 01-REAL Integracio com o WF: 10 4-10:44:46
®* Observacgao
© Itens do Pedido
% Oitima Oitima OtOmima | Owtimo %
Descriglo Qo Vr.Total Natureza smem Capex Destuna Pl UMMed VrDesconto Observagdo Nota sene Mot Prego PrUNIaN Variaglo

250,00 0S/2014 | RS1.200,00 | RS1.S00,00 | 0.00%

Mostra Fluxo de Aprovagdo com Status
= Historico de ap’:‘.'ac_écv sempre atualizado (Ordem, Aprovadores,
Status, observagdes, data e hora)

077071141106
&7/ 330 3372 5 2270, 2307 Marcho Painann @pare com

0vad0 | @ FRDrovado | @ AZUaTaNG0 30rovagla | @ DOCUMEMD §eracD | @ SoNcTalo Os ESCaroman

MRCONSULTING
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Processo de Vendas

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

+10-Follow-up Entregas I

*09- Catalogo "

* «08- Pedido ‘ «05-Workflow Aprovacao *
*07- Follow-up h ‘ «06- Assinatura/Ganha

Oportunidades

y01— Prospeccao / contato inicial

‘;02- Qualificacéo Lead

1-03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

Processo de Vendas

Empresa



Processo de Vendas 08- Pedido

v Vantagens

v'Salvamento de pedido automaticamente
\/Exibigéo dos produtos de acordo com a filial selecionada
v Exibe alertas de titulos atrasados para este cliente selecionado

\/Exibigéo de informacdes extras dos produtos (preco ultima negociacao do item para o Cliente e
dados da embalagem)

v Possivel criar rascunho do pedido
v Possivel enviar o Pedido de Vendas por e-mail

v'Permite envio do pedido diretamente para o sistema ERP via Web-Service



Processo de Vendas 08- Pedido

v" Tela de Entrada

@mhﬁutﬂh@ Comercial = Relatérios & MR PRISMA REPRESENTACOES T g o)
CONSURTORIA § ASFISSQRIA TM TI

®IComerciall Orcamento/Simulacio
AGENDA

A Calendario

COMERCIAL PEdidOS

& Clientes

Nowve Orgamento Busca Avancada
™ Orcamento/Simulacio e ———————
Cadastrar um nove pedido no sistema Buscar pedido por nomero, cliente, filial, categoria ...

™ Pedidos
A Entregas

Filtrar Pedidos: @pthe]

RELATORIOS
& Resumo Mensal

& Faturamento Exibindo 1-11 de 11 tadaos

resultados
& Devoluches Num r—

& Motas Fiscais

) ) s — == FORGUACU FORMECEDORA DE MAT ez 281012013 281012013 ® 2 5 e
& Titulos Vencidos ’ COMSTRUCAQ ! ' 09:19 09:20
& Titulos a Vencer
25/10/2013 25/10/2013
81567 GUAXINDIBA & & W ir
14:19 14:20

& Progressao de

MRCONSULTING

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI



Processo de Vendas 08- Pedido

* Representante

I nser.e dad OS ?SJI‘:E);\;E::C&SA E CONSTRUCAQC LTDA
do cliente e S

. . 00.025.347/0001-99 - AV DR JOVIAND ALVIM 1140 - A - ATIBALA { SP cep: 12547422
tipo de Frete;

Cliente:

BONDANCA CASA E CONSTRUCAO LTDA

AV DR JOVIANC ALWVIM 1140 - A - ATIBAIA / SP - 00.025.247/0001-89

[ e = On Errags Thinrizm Semags Condichs de Pagamenio
AgUEniEngo

04032014 Selecione v Selecione v

Entrega

(Comnpibamaniio

) Ermbarano

12847422 AN DR JOVIAND ALWIM 1140

Eailmo Cldade Estado

A ATIBALA SP

Enega aos Culdados De Fone Respons. Reosbimenio Feferincla para EnTega
011-44120811

Mensagen para Moia Fisca Cioservacho do Pedido

t4 -

Email

o ——— et Tt do e MRCONSULTING

FOB v Busca por nome da transportadora 0 CONSULTORIA E ASSESSORIA EM T1



Processo de Vendas 08- Pedido

 Escolhe itens e
declara
quantidade e
valor;

S s s e o v s

e

Feaguize o Clente
MOSAICO PEDRAS E CERAMICAS

Selecions o

Aprenda como filtrar a sua busca por cldade

da entrega:
05 550, 0920001-05 - AL. PROF. LUCAS NOGUEIRA GARCEZ, 3074 - JARDIM PALLISTA - ATIBALA / 5P cep: 12847000

Clenta:

MOSAICO PEDRAS E CERAMICAS
AL. PROF. LUCAS NOGUEIRA GARGEZ, 3074 - JARDIM PAULISTA - ATIBAIA / SP - 05.550.082/0001-05

hamGControle Ot Entrega Fébrica Entraga Condigio da Pagamento
|22 | | pavoz014 TUPEVA $ [3LDD-0%
Entrega
Cep
12647000 AL. PROF. LUCAS NOGUEIRA GARCEZ, 3074
Baimo Cidade
JARDIM PAULISTA ATIBALA
Entrega aos Cuidadoa Da Fone Respons. Referémcia para Entrega
ARY LEITE Recebmento
11 44117811 1
Ema:
Freta Transportadora
FOB - Busca por nome da tranaportadora
Aviso uigdo tributaria. O acréscimio serd realizado na emiss3o da nota fiscal.
Itens do
GCodign Unidade  Ortde * Prego *
’I 1401203 BD 10 100.00
Uttimo Un. Outra Otde Prego
Prego KG 50 20
R$ 100.00
Codign Unidade  Otde * Pregn *
. EL COL LIGAMAX SC 20KG 1400029 50 50 0.50
Embalagem Uttimo Un. Outra Otde Prego
1 SACO DE 20 KILOS Pracn W 1o e

aw

Complemento

Entrega *
240122013

Entrega *
2471242013

IPI

IPI
0

R

Estado

sp Aguardardo Digtagao.

‘alor Total do Frate

4]

Suhtotal

1000.00 ®
Suhtotal

25.00 X

MRCONSULTING

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI



rocesso de Vendas 08- Pedido

* Opcodes de
Encerrar
Pedido,
apresentando
o formulario
ou Salvar como
Rascunho;

TOTAL + Frete- Rs

@Vendas Express - Mrconsulting 2014 2.25385403633

Confirma Pedido?

Cliente:

CIMCAL VINHEDO COM MAT CONSTRUCAQO LTDA

ESTRADA DA BOIADA 134 - JD BRASIL - VINHEDO/SP cep: 13280000

Mum. Interno NumControle Fébrica Entrega CpfiCNPJ
12029 ITUPEVA 55147656000123
ltens do Pedido
Produto Unidade Qtde Vendida Prego Unitario
|, PKCOLPLUS EXTERIORES SC 20KG sC 218 R$9,86
1SACO COM 20 KG unN 216.00 R$9,86
[ PKCOL PORC TECNICOS SC 20KG 8C 72 R$16,32
Endereco de Entrega
Cep Endereco
13280000 ESTRADA DA BOIADA 134
Bairro Cidade
JD BRASIL VINHEDO

Entrega aos Cuidados De

Condicio de Pagamento
099

Transportadora
RETIRA

Mensagem para Mota Fiscal
TESTE

Autorizacao Visanet

i

Fone Respons. Recebimento
019-38762527
Modo de Pagamento
56 DD

Referéncia para Entrega

Dt Enfrega

06/03/2014

Ipi Valor Total
0 R52.129.76
0 RE1.175,04
subtotal: RE7.057 44
frete: R30,00
total RE7.057 44

Complemento

Estado
sP

Valor Total do Frete
0

Enviar Pedido

MRCONSULTING

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI



Processo de Vendas

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

+10-Follow-up Entregas I
* *09- Catalogo "

* «08- Pedido ‘ «05-Workflow Aprovacao *
*07- Follow-up h ‘ «06- Assinatura/Ganha

Oportunidades

y01— Prospeccao / contato inicial

‘;02- Qualificacéo Lead

1-03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

Processo de Vendas

Empresa



Processo de Vendas 09- Pedido Catalogo

v Vantagens

v'Salvamento de pedido automaticamente

v'Formato de exibicao dos produtos tipo catalogo, mostrando caracteristicas e valor de
comercializacao ( definido previamente )

\/Exibigéo de informacdes extras dos produtos (preco ultima negociacao do item para o Cliente e
dados da embalagem)

v'Permite envio do pedido diretamente para o sistema ERP via Web-Service



Processo de Vendas 09- Pedido Catalogo

: :
JA) MRCONSULTING
CONBULTORIA § ASSESIORIA (M T1

COMERCIAL

™ Pedidos

RELATORIOS

& Resumo Mensal
& Faturamento
& Devolugdes

& Pedidos
Pendentes

& Notas Fiscals

& Titulos
Vencidos

& Titulos a Vencer

& Progressao de
Descontos

& Tabelade
Pregos
AJUDA

& Ajuda sobre o
Sistema

% Suporte ao
Sistema

¢ Sobre

Comercial ~ Relatérios v aadler -8

#/Comercial/Pedidos e Orgamentos/Monte seu Pedido

Atencao! Produtos para entrega na reglao de ATIBAIA. atterar ;
. i Meu Carrinho

O seu carrinho de compras
Encontre 0 seu produto: esta vazio.
Exibindo 1-15 de 24 resultados.
Ordenar por: Coédigo Produto
EL EPX POOL BLUE BD 2KG EL EPX POOL COBALTO BD 2KG  EL EPX POOL MEDITERRANE BI
Categorias
juntaplus
(D CATEGORIA 01
(03 - Colas Especiais
(102 - AC1
(104 - Rejuntes
Caracteristicas Caracteristicas Caracteristicas (06 -
Largura: Ndo informado Largura: Ndo informado Largura: Ndo informado COMPLEMENTARES
Altura: Néo informado Altura: Néo informado Altura: Néo informado @05 - EPOXI

Profundidade: N&o Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado.

Profundidade: N&o Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado.

Profundidade: N&o Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado. Basica

(o

EL EPX SP50 AMBAR BD 1KG EL EPX SP50 AMBAR BD 2KG EL EPX SP50 AMENDOA BD 1KC

(101 - Argamassa

Tela de Pedido
com exibicao em
forma de galeria.

MRCONSULTING

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI



Processo de Vendas 09- Pedido Catalogo

Comercial ~ Relatérios »

4A) MRCONSULTING
CONSULTORIA £ ASSES3ORIA (M T1

EL ADX ADITIVO CURA RAPRIDA L

_ ) . L Caracteristicas
#/Comercial/Pedidos e Orgamentos/Monte seu Pedido |
COMERCIAL » Largura: Mio informado
® Pedidos « Atwra: Nio informado
Atencao! Produtos para entrega na reglao de ATIBAIA. alterar «  Profunddade: Nio Informado
RELATORIOS
« Pesor 1.000 gramas
& Resumo Mensal Preca: 28,08
Encontre o seu produto:
& Faturamento
Cuantidade *
& Devolugdes | |
& Pedidos
Pendentes

& Notas Fiscals

& Titulos
Vencidos EL EPX POOL BLUE BD 2KG EL EPX POOL COBALTO BD 2KG
& Titulos a Vencer [ i .
Categorias
& Progressao de
Descontos (1D CATEGORIA 01 -
& Tabelade (03 - Colas Especiais e a e e ' O
Pregos 02 - AC1
(104 - Rejuntes 5 5 ~s
AJUDA Caracteristicas Caracteristicas Caracteristicas (06 - COI I I ex‘ l 9 ao e I I l
& Ajuda sobre o Largura: N&o informado Largura: Ndo informado Largura: Ndo informado COMPLEMENTARES
Sistema Altura: Nao informado Altura: Ndo informado Altura: Nao informado @05 - EPOXI

% Suporte ao
Sistema

¢ Sobre

Profundidade: N&o Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado.

EL EPX SP50 AMBAR BD 1KG

-

Profundidade: N&o Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado.

EL EPX SP50 AMBAR BD 2KG

Profundidade: Ndo Informado
Peso: 1.000 gramas
Prego: preco ndo informado.

EL EPX SP50 AMENDOA BD 1KC

(01 - Argamassa
Basica

forma de Catalogo
Galeria.

MRCONSULTING

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI



Processo de Vendas

Final do Ciclo Inicio do Ciclo

*12-Agenda e Entreg?

*11-Preparacédo Carga '

* +10-Follow-up Entregas I
* *09- Catalogo "

* «08- Pedido ‘ «05-Workflow Aprovacao *
*07- Follow-up h ‘ «06- Assinatura/Ganha

Oportunidades

y01— Prospeccao / contato inicial

‘;02- Qualificacéo Lead

1-03- Desenvolvimento

*04- Projeto/Orgcamento

Processo de Vendas

Empresa



rocesso de Vendas 10-Follow-up Dashboards

Filtros

Selecione o usuario:

GILSOM b
Potencial de Faturamento @ Prego médio/ton, &
Raal RS ) 40k
0 % da meta.
RS 24000.0 RS 23551.3
Potendial R 20k
1 ‘ RE 4552.5 RIEI61.7 R5 5181.7
o — FeE0s [ [
Mkar; 14 Abr/14 Mal/14 Jun14 Juina et/ 14
[ ] :‘ral;:h
Tx Especialidade & Tx Rejuntamento & MKT Penetration (Revendas).
Clientes com ... &
] 10
S [
. 7
’ 2 \ l £ = £
L 1 1 1 1
[ ] o — | | s | |
hlar 14 Bbr4 Mal/14 lun/14 Juli14 Sat/ 14
0 Faturamants nos ultimeos 50 dias M Faiuramants supariora RE1.000,00 mas
Pulverizagdo Engenharia. & Fulverizagdo Revenda, @
RS 3000 7.3 R¥ 3000 ]
E3 2300 ] E¥ 300 @
B I I i L | i I I l I ) B I I !
RS -2500 . . I I | a RS -2%00 - L . L - _— . ___ o
Dira LR B [=- KAL) 0B 14 arne DEira DE 4 D414 [=- AR ) [:L-RAE) o714 DEira

0 Toeal W)z mids [ Total CHA)E 12 masas Faturamanto Liquids MRCO NSULT]NG

CONSULTORIA E ASSESSORIA EM TI

0 motal ChEs rds [ Total CHPJs 12 masas Faturamanto Liquids



Processo de Vendas 10-Follow-up Entregas

o ooz o e == T — Ty «- »

Relatorios

Resumo mensal

Relatorios e Relatorios

& cagnnang

Faturamento por cliente

DIDOS DE VENDAS PENDENTES
EXIbinGo 6200 50 Wenasdor: (534405 PRISHA

TACGES ST LTDA

/ s . Comparstuo Anc Antericr ————
a0 Asss8 0917 BT b Emacts Fas = =
ano AsTezm s & Az vereal o TLRMATERAS
& & Resomvensal S P o . Sy R —
S B e e ALTONNASCHEN FLEvEs consTRUCAQ -
8 Daniogtes 2 Decigles
e S u O e S a : e e == == = | )
I I I I l = uramento Wensa
P | orocros [ o oocte  Joms e | e | D
e r— ToTAL GERAL =
= R 2 otz Fecas PRETKCOL  csiomenagissmaco
= Sastste |7 oy ) eyt I M MUTLSOZW Pmmsemineoissvos T2 (1 e msiis Asms
R S| © NS TXISL SSAADLY| 20853 22013 TSNS KTISAT SWSISE SSLOETS SN R 101w msa0| R ML mGc0 M0 ML M msao| meam msaco s, | S TRGS VEROHOS = pomenc .
- = T R — — e —— & TR0 avencer -
& Progrsetnce 0 SMMTH BAETRE MY TOSKEE SSLTELN EOSTHI ALESAS HSNZS THINA & Prog
Descont: Desconos o aempesto
o AN REO MAm| A0 MBI mGM AWMO ANOMC AEE RR® AN AN Ams
s o [ET Py 1T UMZY | Lse LuE sam L B Tateta e Preos Dezcoce
8 Taoet e Pregos . i R i}
~ . e ) & Taowm ce P 01200 3 o rarine T
avon — 0 LI LT o 2 a e
& At TOTAL GERAL POR CANA oz .
S ST 20012014 2 G%n. | RS355E00 =
oue cenrers e e oo cemres
& Spore 0 Sk —
. A : ~ o sore Faturamento Mensal por Linha de Produto B S a0 Sisema
Pe I OS Pe n e nte S . Q IR M T R R o o - : B S e e
m o [ a o ammst o 0 0 [ o 0 37st 2=
) a f o of o o o a ozmm z — ovn | re2ss
= =0 gy Ao AmO) RSmO) ASKOM| RSO RSO RIS RO) RSO0 RSD RS0 RSLOSA o E R S ] o Fitunino [T

O aS |SCaIS B el o "R 25000 RS000 RSI0D RSOO0 RSIOA5| RSO0) RSOMD RSIMAMD RSO00| RS000 RSO0 RSA0D RSAOLM

Uduix
== 2001200,

RNECEDCRADE 7
MAT CONSTRUCAD

/ T‘t I V 'Cl [rorae | cvamne | camre | ovoe | ramos | tvmots | oons | osaors | cemors | onmos | gwors | osaons | oumors | 7o | Shes o ¢ d @ o w g o o &
I u OS enCI OS o

ey srs sascweNtasa |1 0 rinran T
Comercmi - et - L Ea - o A MRCONSULING Comeiai~ Reron + [ aprounreresemacoessoton BRI

[ o FatuRano [IEEERERSEEY

v Titulos a Vencer

Relatodrios

TITULOS A RECEBER EM ATRASO

Relatorios

Notas Fiscais de Vendas Emitidas no Més

penm— (324408 PRSI REPRESE cLToA
IBNgo ds00s PRISMA RES ! CLTDA o=
e
S
Exurtar pora Excel | [ omermvnc | rememzond | ocomois | heaots | samonora | sumozns | peanizots | seeroromots | oumerayis | Noemz)
20144 TOTAL GERAL: Ton vencie: Total Bruto: A VERU | meorasiss | RSISTIONS | RSITOSS RSSSIS7 | RSIOHO7 RSHSIES | RSBOMOL  RSI2NIS | RSIIEI  ASLONS
5 Resumo Mensal EEEEr angnal
8 Fauramenty 'ALDIR DONIZETE BELO EPP - ITUPEVA @ Fawraments.
& enigtes I S I S Y o= — e
e z T . — L RssATe
& Fetkios Feceries ROV TGSTHES OIS | PHPTKCOLMULTIUSO 4EM1 SC2IE 2mwn|  1mEn Rya201| | @ Peseos Peentes
2 Notas Flecais [ T e CETE msE 10 315310
03012014 11051972488 000105235105 PKPTK EXT FING PRETO BC1KE 00dton 00don R$5163 = ELED ity acy
= s v wmn sz
& Thuoe 3 Venoer 0301204 | 11031972463 000106236105 EXTFING MARFM SCTKG agstn. 050 RSRH & Thus  vencer gsmmao casanova 105 00mEsE e e - -
geng EEFEY . e Pp— oz RS2 1s0s
e 0301201 | 11OSLGTIES | OODHOR23H0S EXTFINO CINZA SCIKG 05 008 RS1S05| A =P coamEnos TS oz
Cescarcs Dezovz
- comee e —— e LETEEn ssizsTss
8 Tatela e Pregos TN TGS | COOIRZECS EXTFING CAMUR SCTKG omwn | omon om0 | 8 Teoeace P EEn TELEY EIETIEE w2t
- svoaae e P [— Rsze T =
e 0301201 | 11OSLGTIES | OODHOR23H0S itn o Asusa| | AU i Rz fesonninares stz
& Az seane 0 e = 3 o P RS 6676 RS163576
Sk 03012014 | 1IDSLATIES  DODIORIHCS LECS LEE RSl Seem A VATEINST T e
Swore s mommmemT  ougun =0maa b s o, FsTES RTEs
L= omROM | 11ceneTRiEs D0NEZEI0S | PRETH OOL. 144000 ey i osARANETA fes00 aaanis
o s s R$1864.19 R$186419
03012014 11051972488 000108235105 PKPTK COL MULTIUSO 4EN1 SCHKE 283%n. Q4200 RS04 (= U LIS ELIEEL
. Np— Jo— =iees sstee
0301204 | 11031972468 Q0010BZ6105 EXT FING PALHA SCTKE azmn 02mn RSTE6 R 105-000107166-C om0
o = P rs20E e =s208776
03012014 11051972488 000108235105 PKPTK COL MULTIUSO 2EN1 SCAKE 288%n. 28800 RE151235 o il B
. s c Jo— msiss s ssiazs
0301204 | 11031972463 Q00105236105 EXTFING MARRM SCIKG ag4tn oo RIS s 105-000107174-C 2omans
e 0z 2001027 mnans =m2m2a1
03012014 11051972488 000108235105 EXT FING GRAFT 8C1KE 00280 aa2on RENTE Sl (G DB G
o e sz oo a5 oanss EEEr
03012014 | HIDSLATIES  DODIORIHCS EXTFINO €2 CLSCKS 0zn L RSNTES e CuCAL =R T s
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Comercializacao/Licenciamento

v'Forma de Distribuicao e Comercializacao do licenciamento do software € por modelo SAAS.

v A implementacédo de software neste modelo é por isso muito mais rapida. Para comecar a utilizar
os produtos da MRConsulting é necessario apenas de um computador com ligacado a Internet.

v'Modelo de cobranca

v~ O valor recorrente mensal, proporcional ao nimero de licengas utilizadas.

Competitive
'::||Cf'lt_."-5f.‘|"-"1?r SOﬁW{!rl} L{!Lﬁm E. { ]'I-I-I
68%

fw,
Subscription Fee

9% .
Customization & ement '
(h.utmtgt!-uﬂ ]

Software Licenses “ I \
& Training

HIDDEN COSTS | MRCONSULTING

______________________________________________________________________________________________________




Comercializacdo/Licenciamento-Software-as-a-Service (SaaS)

= O que é o modelo Software-as-a-Service (SaaS) 5’%

R 4
= O modelo SaaS permite que se possa utilizar software através do pagamento de uma subscricao ou taxa por
utilizacao.

= Ao contrario do cenario habitual, este modelo ndo requer a aquisicao de servidores e licenciamento de
software servidor. Desta forma, o cliente que utiliza software num modelo SaaS necessita apenas de uma
ligacao a Internet.

= Os seus dados ficam portanto guardados em servidores redundantes e seguros, com uma alta taxa de
disponibilidade (99,9%).



Comercializacao/Licenciamento — SAAS -Vantagens

. . ~ - . . . |
v Baixo custo total de posse (Total Cost of Ownership). O fato de néo existir necessidade de se adquirirem servidores e &
licencas de software faz com que os custos operacionais com a utilizacao da aplicacao sejam extremamente baixos.

v Com isso, este modelo € muito interessante do ponto de vista financeiro, na medida em que:
v Nao exige que o cliente crie uma estrutura

Nao é necessario comprar hardware para servidor

Nao é necessario realizar manutencdao em servidor

Nao paga consumo elétrico da infraestrutura que suporta a solugao

Nao é necessario comprar licengas Microsoft Windows Server, Microsoft SQL Server, software de backups,
antivirus...

N&o exige que o cliente capacite os profissionais para manter o sistema funcionando, permitindo que ela se
foque no seu negocio

v Permite uma abordagem gradual de implanta¢do, podendo comecar com poucas licengas e expandir conforme
tiver um retorno positivo do seu investimentos, reduzindo os riscos e o tempo.

v" Permite aumentar ou reduzir as licengas ao longo do tempo, de acordo com as necessidades do negdcio

v Aimplantacédo pode ser feita com pouca dependéncia das equipes de Tl da empresa, ndo disputando prioridade
com outros sistemas e podendo reduzir os tempos de implantacao

v" As aplicacdes sao integraveis (a integracao com a infraestrutura da companhia acontece facilmente)

v Possibilidade de Aplicagdes com workflow mais complexo e capacidades de gerenciamento processual
especificas

AN N NN

<
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Comercializacao/Licenciamento — DataCenter

MRConsulting

e
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HOSPEDAGEM APLICATIVOS

o<

Os servicos de hospedagem da MRConsulting sao hospedados no DataCenter da Microsoft Azure, plataforma de nuvem, colecéo
crescente de servicos integrados, computacdo, armazenamento, dados, rede e aplicativos. Classificada pelo Gartner como lider da
industria tanto para laaS (Infraestrutura como um Servico) e Paa$S (Plataforma como um Servico).

Habilitado para criacdes hibridas empresariais ,com facilidade criar aplicativos que residem tanto localmente quanto na nuvem.

SERVICO sempre ativo, sempre ligado, oferece um SLA de disponibilidade de 99,95%, suporte técnico vinte e quatro horas por dia,
sete dias por semana e monitoramento de integridade de servico continuo.

Facilidade em Redimensionamento: Pode ser dimensionado ou reduzido rapidamente para acompanhar a demanda, em busca pelo
melhor desempenho.

Seguro: Esta em todo lugar, Uma crescente rede global de data centers gerenciados em 19 regides, oferecendo uma ampla gama de

opcdes para executar aplicativos e garantir que os clientes sempre obtenham um excelente desempenho.

@m&%&zme



Contato

MR Assessoria e Consultoria em Informatica Ltda.

Sede
Rua Padre Bruno Ricco,00471
Sao Paulo-SP

Escritorio
Avenida Nove de Julho, 322 SL 46
Atibaia-SP - 12940-580 tel. 011-4412.9315

Tel: (11) 9606-4580

E-mail: mario.rodrigues@mrconsulting.com.br
www.mrconsulting.com.br

www.mrapp.com.br

Obrigado pela atencao!!!


http://www.mrconsulting.com.br/
http://www.mrconsulting.com.br/
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